Loja situada no Bairro Azul RE/MAX

Nossa Senhora do Pépulo, Coto e Sao Gregério,
Caldas da Rainha

370 000 € ID nepremicnine:
) 120691116-671
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Poslovno-trgovski objekt - Prodamo - Nossa
Senhora do Populo, Coto e Sao Gregoério

Loja situada no Bairro Azul em Caldas da Rainha, bem conservada, tendo sido utilizada por uma companhia de seguros, tem 2
frentes com cave, idela para montar o seu negécio ou para investimento e posterior colocagao no arrendamento.

A zona onde se situa a loja € uma zona de lojas, desde cafés, restaurantes, lojas de roupa, talhos, escritérios e também habitagcao
nos pisos superiores ds prédios.

Imoével com frente para duas ruas com toda a fachada em vidro, ideal para exposigédo, sendo que uma das ruas é uma rua
pedonal e a outra de viaturas

Marque ja a sua visita, espero por si.



Znacilnosti/posebnosti
nepremicnine:

v Center v Dobra logistiéna povezava
« V blizini javnega transporta J V blizini parka
« V bliZini trgovskega centra J Zidana z opeko

Energetska ucinkovitost

CLASSE
ENERGETICA

« Na prometni cesti

J V blizini parka z igrali
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Fernando Hermano
RE/MAX - Rainha

M +351 968 125 733
E fhermano@remax.pt
T +351 917 560 654

RE/MAX - Rainha
Av. 1° de Maio, 14 A

Casoferta- Mediagao Imobiliaria, Lda AMI 8528
2500-081 Nossa Senhora do Pépulo, Coto e Sao Gregorio
Caldas da Rainha Portugal

www.remax.pt/rainha

RE/MAX

Portugalska

RE/MAX je mednarodna mreza nepremi¢ninskih agencij, ki so v neodvisnem lastnitvu in vodenju in ponujajo prvovrsten splet nepremicninskih
storitev.

Sporocilo ste skladno s 45a. €lenom Zakona o varstvu potrosnikov prejeli na osnovi vasega povprasevanja na spletnih straneh RE/MAX
Nepremicnine, na osnovi telefonskega, osebnega ali pisnega stika, na podlagi priporocila, sodelovanja v nagradni igri, izpolnjenega anketnega lista
na prireditvah, sejmih, seminarjih in drugih podobnih dogodkih v organizaciji podjetja RE/MAX Nepremicnine. | Created by iList. Powered by
GryphTech.



